MARKETING INMOBILIARIO INTELIGENTE
— W Una charla con Tomas y Sof-I1A

Vender un desarrollo
no es vender una propiedad

l Guia descargable con los puntos clave de la clase ‘

1. Producto 3. Relato comercial

« Unidades, precios y )\ © Definir si apunta a inversor, 4 Explicar el proyecto
A : A 5
financiacién actualizados / \  usuario final 0 ambos / | con clarida

@ Planos, renders y memoria Detectar motivaciones: renta, | Mostrar ubicacién, respaldo
i vivienda o resguardo de valor )y diferencial

descriptiva
 Avance de obray

B ® Unificar el discurso del equij
documentacion clave by

4. Marketing 5. Seguimiento 6. Cierre

© Piezas para redes, WhatsApp * Secuencia de contacto después o Proceso claro de reserva
y portales de cada consulta =
* Manejo de objeciones
« Publicaciones que vendan Envo ordenado de
proyecto, no solo unidades Rmaitn )/ Medicién de consultas, visita:
© Gancho claro para captar reservas y cierres

g © Seguimiento a interesados tibios
interesados

Un desarrollo no se vende improvisando.
Se comercializa con estrategia, método y seguimiento.

Idea clave |

¢Quién es Tomas Dufich? 4C6mo puede ayudarte?

o para robras . dsaralrs
Tomés Dufich es consultor, capacitador y referente del
sector inmobiliario. Director de Altos Estudios Inmobiliarios,
acompafia a inmobiliarias, brokers y profesionales a
profesionalizar su marketing, su captacién y sus procesos

charlas para equipos comerciales

Captacion de propiedades, ventas y negociacién
Comercializacién de desarrollos inmobiliar

) Posicionamiento y marca perso

Lo que podés lograr con su acompaiiamiento
@ Mis autoridad para comunicar y vender
Procesos comerciales mis claros y ordenados
Mejor captacién de propiedades y oportunidades
Mortllero. | Directorde ipos alneados, con discursoy seguimiento
Piblco | Altos Estudios Edipes shesios o didi ) eguimien:
sl e o Incorporacion prcica de IA para ganar eficiencia comercial
Mas consuitas calfcadas y mejores cierres

Solicita informacién sobre

¢Querés capacitar a tu equipo
Q p quIps capacitaciones, charlas y consultorias

o contratar una consultoria?
Escribime por WhatsApp (O whatsapp: +54 9117621 0019 )

@ tomasdufich.com | altosestudiosinmobiliarios.com




